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SOBRE MÍ

EDUCACIÓN

IDIOMAS

HABILIDADES

REFERENCIAS

EXPERIENCIA

Ingeniera en Información y Control de Gestión con más de 10 años de experiencia en control de gestión, análisis
de costos y planificación estratégica. Durante los últimos 6 años, he sido socia en una empresa de accesorios
para mascotas, donde he liderado la gestión de ventas y logística interna. En un entorno de pyme, he asumido
diversas responsabilidades, incluyendo la planificación de marketing, a pesar de no tener formación específica
en esa área. Experta en el análisis de datos para la toma de decisiones comerciales, con un enfoque en la
optimización de costos y gestión de inventarios. Busco nuevas oportunidades para aplicar mis conocimientos
en gestión empresarial y expandir mis habilidades en entornos dinámicos y desafiantes.

Inglés nivel avanzado

Manejo avanzado de Microsoft
Office (Excel, Word,
PowerPoint).
Habilidades para aprender y
adaptarse a programas de
sistemas de información.
Conocimiento básico de Power
BI.
Experiencia en el análisis de
datos y la creación de reportes
comerciales.

RODRIGO HERMOSILLA
Gerente General - Tecnoglobal
56 9 8769 8083
rodrigo.hermosilla@tecnoglobal.cl

LUIS MORALES
Gerente de Operaciones - Tecnoglobal
56 9 9441 4349
luis.morales@tecnoglobal.cl

Ingeniera en Información y
Control de Gestión
Universidad de Chile
2005 - 2011

DOG SHOP CHILE

TECNOGLOBAL

TECNOGLOBAL

SOCIA Y GERENTE DE OPERACIONES Y CONTROL DE GESTIÓN

JEFA DE CONTROL DE GESTIÓN DE NEGOCIOS Y COMPRAS 

BUSINESS CONTROLLER

Responsable de la planificación y análisis de ventas,
revisión de costos y sugeridos de compra, optimizando
las operaciones y mejorando la rentabilidad.
A cargo de la logística interna, gestionando inventarios
y coordinando despachos de manera eficiente.
Supervisión de procesos operativos y comerciales, con
enfoque en la optimización de márgenes y control de
gastos.
Gestión de marketing, manejando campañas
promocionales a pesar de no tener formación formal
en el área.

Personas a cargo: 5
Desarrollo de sistemas de reportes de gestión
comercial y análisis presupuestario para múltiples
líneas de negocio.
Implementación de KPIs para mejorar el rendimiento y
la eficiencia de los procesos comerciales.
Supervisión de compras y ventas de productos
estratégicos, contribuyendo a la optimización del flujo
de trabajo.

Participación en el programa HP Partner Navigator
para Tecnoglobal y Sonda.
Apoyo a la gerencia en la entrega de información
contable oportuna para la toma de decisiones
estratégicas.
Creación de sistemas de control para mejorar la
gestión de ventas y compras, y generación de informes
clave para la gerencia.

2018 -
Presente

2017 - 2018

2013 - 2017

Av. Los Dátiles 5465. Huechuraba


